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entendemos su Negocio 

20 años de experiencia 

500 clientes Distribución 

10.400 licencias activas 

5.200 usuarios 

2.300 mejoras de producto al año 

8,9 sobre 10 la valoración del clientes 

DATOS CLAVES 

BENEFICIOS 

MAXIMICE SU RENTABILIDAD 

AHORRE COSTES Y TIEMPO 

OPTIMICE SU STOCK 

HAGA CRECER SU NEGOCIO 

CONTROLE TODA SU ACTIVIDAD 

telematel 

Software de gestión para empresas Distribuidoras 
GedilecPlus 10205B 
Gedilec Plus es un software de gestión para pequeñas, medianas y grandes empre-

sas de Distribución de Materiales Construcción y Suministros Industriales que 
permite llevar un control de toda la actividad garantizando la rentabilidad del negocio. 

Ahorre tiempo y dinero 
El Envío y Recepción de Facturas Electrónicas; el Intercambio Electrónico de Docu-
mentos entre Aplicaciones Telematel; la Digitalización y Archivo de impresos firmados 
por el transportista o cliente, la Captura y Archivo de Firma Digital en mostrador son 
procesos repetidos continuamente en las empresas que GedilecPlus permite realizar 
de forma automática, masiva y programada para ahorrar un valioso tiempo y coste.  

Gestione cualquier Tarifa y Condición de Compra y Venta 
Cree y actualice automáticamente las Tarifas Base de Venta a partir del Banco de 
Datos. Tenga múltiples Tarifas y Condiciones de Compra y Venta vinculadas a Tarifas 
Base según Marca, Familia, Artículo, Cantidad, Fecha, Cliente y Proveedor.  

Ofrezca el mejor servicio en el Mostrador 
Ahorre tiempo registrando ventas en el mostrador identificando la tarjeta cliente y los 
productos por lector, recogiendo las condiciones del cliente e imprimiendo rápidamen-
te los tickets de caja. Mejore la atención al cliente, acompañándolo por el almacén, 
capturando los artículos seleccionados por el y lanzando la impresión del ticket de 
venta mientras se afianzan las relaciones con el cliente. 

Realice Ventas Competitivas, Rentables y Seguras 
Entregue ofertas o pedidos ganadores al Cliente incluyendo los últimos precios actua-
lizados, conociendo el historial del cliente, aplicando descuentos precisos y   contro-
lando el margen y el riesgo de cada operación. Conozca sus costes antes de entregar 
la Oferta o Pedido solicitando precios de materiales a Proveedores.  

Responda rápidamente y con exactitud al Cliente 
Ofrezca desde el mostrador o por teléfono un alto nivel de servicio a sus clientes ya 
que rápidamente puede: informarle sobre precios, plazos y condiciones sobre cual-
quier material, imprimirle o enviarle por email una oferta ó pedido con dichos materia-
les, o informarle de la situación de sus pedidos, cantidades y fechas según su estado: 
servidos, en reparto, en almacén ó pendientes entrega por  proveedor. 

Optimice su inversión en stock 
Compre únicamente lo necesario mediante un cálculo de necesidades de compra   
más preciso considerando: el consumo histórico, la demanda actual y diferentes pe-
riodos, delegaciones y materiales. Logre mejores precios centralizando las necesida-
des de compra de delegaciones en un único pedido y alcanzando el lote económico. 
Consiga aumentar la rotación y optimizar el stock de las delegaciones cubriendo las 
necesidades de unas delegaciones con el stock sobrante de otras delegaciones. Con-
siga optimizar el aprovisionamiento y aumentar el servicio centralizando la recepción 
de compras en un almacén central y optimizando los movimientos entre delegaciones. 

Completo Tratamiento de todo tipo de Materiales 
Gestione los procesos de venta, compra y logísticos acorde al tipo de Material. A par-
tir de los datos de la operativa diaria de la empresa defina automáticamente los Artí-
culos por su Naturaleza (compra/venta, perecedero, gastos, servicios, contenido, con-
tenedor, matrícula, kit, montaje, accesorio, unidad obra, herramienta) y por su situa-
ción (alta rotación, regular, estacional, puntuales, obsoleto, novedad, etc.). 

Planificación Financiera y Previsión de Riesgos Comerciales 
Lleve al día las Carteras de Cobros y Pagos y revise semanalmente su Previsión de 

Tesorería para anticipar sus necesidades financieras, defina políticas de contención de 
Riesgo e Impago a sus Clientes para que se aplique en sus operativa diaria. 

Completa Ficha Datos del Cliente: contactos, ciales, finan-
cieros. CRM: Rápido acceso a documentos del cliente. 

Ficha del Artículo con múltiples Tarifas de Compra y Venta 
por Artículo y Completo Control de Stocks y Movimientos. 

 “Hemos podido crecer, sin incremen-
tar en los mismos porcentajes los 
costes, gracias a la implantación de 
Gedilec. Estimamos estos ahorros en 
más de un 25%.”  

Miguel Angel Acosta 
Dtor. Operaciones  

Comercial Eléctrica Girona  



Software para Empresas Distribuidoras 
Gedilec Plus 
telematel 

Compre con las mejores condiciones 
Compare y negocie a la baja los precios cotizados por proveedores. Partiendo de 
pedidos de clientes y del cálculo de necesidades, genere Propuestas de Compra para 
solicitar precios a diferentes proveedores, luego compare los precios y finalmente 
confirme Proveedores y genere Pedidos de compra. 

Controle mejor su stock 
Conozca en todo momento, para cualquier delegación y material el stock real, reserva-
do, asignado, pdte. servir, disponible, pdte. recibir y previsto.  Además localice y con-
trole de forma flexible y minuciosa el material por múltiples codificaciones, lotes, nº 
serie y almacén, zona y ubicación.  

Trazabilidad en la cadena de Suministro vía Vinculaciones 
Ofrezca a sus departamentos trabajar más coordinados e informar mejor al cliente ya 
que puede consultar la trazabilidad mediante la vinculación de documentos en ventas, 
compras y delegaciones.  

Mecanice la operativa de entrada, salida y movimiento de Material 
Agilice la operativa diaria en recepción de compras, movimientos de almacén e inven-
tario, preparación de ventas y expediciones de ventas mediante terminales  radio cap-
turando datos mediante un lector de código barras y accediendo en tiempo real a la 
base de datos para acelerar procesos repetitivos y masivos.   

Mejore la toma de  decisiones sobre Compras y  Ventas 
Revise la efectividad en Compras, analice la evolución de los precios, márgenes y 
plazos de entrega respecto a las previsiones bajo cualquier perspectiva de negocio: 
Proveedor, Marca, Grupo o Material. Conozca  el beneficio y la efectividad en Ventas, 
analice la evolución de los precios, márgenes, plazos de entrega, tendencias y ABC’s 
de rentabilidades respecto a las previsiones bajo cualquier perspectiva de negocio: 
Zona, Representante, Cliente, Marca, Grupo o Material. 

Módulos Disponibles en GedilecPlus 

Módulos Opcionales para GedilecPlus2000 

Módulo Gestión de Rappels en Compras y Ventas               FLEXIBILICE SU POLÍTICA CIAL 
Módulo Identificación de Comprador por Tarjeta Cliente    CONTROLE QUIEN LE COMPRA 
Módulo Promociones para Compradores                                  FIDELICE A SUS CLIENTES 
Módulo Control Almacén por Código Barras vía Radio      MECANICE EL TRABAJO DIARIO 
Módulo Multi-Almacén (Organización zonal, Multi-Ubicación)      OPTIMICE SU ESPACIO 
Módulo Gestión Materiales en Depósito           CONTROLE BIENES CEDIDOS O EN DEPOSITO 
Módulo Delegaciones                                   CONOZCA LA ACTIVIDAD DE SUS DELEGACIONES 
Módulo DRP                                           OPTIMICE LOS RECURSOS ENTRE SUS DELEGACIONES 
Módulo Cuadro Mandos: Análisis Ventas, Compras y Financieros       TOME DECISIONES 
Módulo Cuadro Mandos: Indicadores y Alertas Semafóricas      SUPERVISE LA ACTIVIDAD 
Módulo CRM Seguimiento Comercial                       SUPERVISE LA ACTIVIDAD COMERCIAL 
Módulo Contabilidad Analítica                            CONOZCA COMO SE GENERAN SUS COSTES 
Módulo Gestión Anticipos                                  FACILITE ENTREGAS A CUENTA DE CLIENTES 
Módulo Intrastat                                                                   PRESENTE EL DIARIO DE OPERACIONES 
Módulo Digitalización y Archivo de Impresos             AGILICE EL ESCANEO DE DOCUMENTOS 
Módulo Captura y Archivo de Firma Digital                    FACILITE LA FIRMA DE DOCUMENTOS 

Módulo Compras: Cálculo Necesidades, Propuestas y Solicitudes de Precios, Pedi-
dos, Albaranes, Devoluciones y Recálculo Plazo de Entrega                        COMPRE MEJOR 
Módulo Ventas: Ofertas, Pedidos, Albaranes, Tickets, Facturas, Facturación Electró-
nica, Devoluciones y Reparaciones                                                  AUMENTE SUS VENTAS 
Módulo Almacén: Artículos, Tarifas y Condiciones de Compra y Venta, Movimientos, 
Inventarios y Regularizaciones                                    MEJORE LA GESTIÓN DE SU ALMACEN 
Módulo Ficheros: Maestros, Configuración Empresas, Parámetros, Formularios, 
Análisis Dinámicos y Utilidades                                                   DEFINA COMO TRABAJAR 
Módulo Administración: Cobros, Pagos, IVA y Contabilidad    CONTROLE SUS FINANAZAS 
Módulo Estadísticas: Compras y Ventas                             EVALUE TODA LA INFORMACIÓN 
Módulo Incentivos y Comisiones a Comerciales     DEFINA Y CONTROLE SU POLÍTICA CIAL 
Módulo Expediciones de Material                                  GESTIONE EL ENVÍO DE MATERIAL 
Módulo Automatización envíos por Fax y Email                         AHORRE TIEMPO Y DINERO 

� Importe y Exporte datos e información clave de su 
negocio en formato FIEDBC , Excel ó ASCII. 

� Utilice más de 1.600 Informes que reflejan las mejo-
res prácticas empresariales del sector o diseñe sus 
propios Informes e Indicadores con Crystal Reports.  

� Personalice a su conveniencia el Menú y las Venta-
nas de la aplicación creando, ocultando ó modifican-
do campos de Filtros, Rejillas y Vistas. 

� Programe, imprima ó envíe cualquier listado ó docu-
mento a formato digital PDF por email ó fax. 

� Firme y Digitalice impresos y Archívelos junto a un 
Registro de Documento de Compra, Venta y Obras. 

�  Defina como extraer datos a través de Análisis Diná-
micos para luego explotarlos mediante Tablas Excel. 

� Configure alertas para cada usuario mediante Indica-
dores, Autorizaciones ó Tareas Programadas. 

� Habilite, limite o solicite autorización los Permisos del 
Usuario sobre cualquier acción de la aplicación. 

� Automatice al máximo los procesos implantando sis-
temas como: terminales lectores de códigos de ba-
rras, robots de almacenaje, control presencia, etc. 

� Disfrute de un Restyling completo del look&feel ade-
cuado a Windows7, incorporando: Barra Accesos 
Directos, Navegación y Visor Mensajes Emergentes. 

� Trabaje con los sistemas operativos más comunes: 
Windows 7, Vista, XP y 7 para PC’s y 2008R2 Server 
y 2003 Server para Servidores.  

� Cumpla las normas: Nuevo IVA; XML eFactura 3.1, 
Nueva NIC/NIIF; RAEE; 303 y 340 sobre el IVA; 347 
sobre el DAO; 19, 32 y 58 de Cobros; 34 y 68 de 
Pagos; LOPD y FIEDBC. 

PRESTACIONES CLAVE 

Potentes herramientas para el seguimiento de Compras y 
Ventas: Consultas, Listados, Análisis e Indicadores Se-
mafóricos y Hojas dinámicas EXCEL. 

Para solicitar una Demo Gratuita contáctenos: 

 

� Sardenya 171, 08013  Barcelona � 902 361 834 � 932 316 603  
comercial@telematel.com � www.telematel.com 

Gestión completa de Pedidos de Venta, vinculados con 
Pedidos a Proveedor o a otras   Delegaciones. Supply 
Chain Management (SCM) 


