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Software de gestion para empresas Fabricantes

Promatel Plus2000 es un software de gestion integral para pequefias y medianas BENEFICIOS

empresas de Fabricacion de Materiales de la Construcciéon que permite llevar el con-

trol de toda la actividad de la empresa garantizando la rentabilidad del negocio. MAXIMICE SU RENTABILIDAD
) y . _ o AHORRE COSTES Y TIEMPO

El Envio y Recepcion de Facturas Electronicas; el Intercambio Electronico de Docu-

mentos con Proveedores y Clientes de Aplicaciones Telematel; la Digitalizacion y OPTIMICE SU STOCK
Archivo de impresos firmados por el transportista o cliente, la Captura, Digitalizacion
HAGA CRECER SU NEGOCIO

y Archivo de la firma del cliente en mostrador son procesos repetidos continuamente

en las empresas que PromatelPlus permite realizar de forma automatica, masiva y CONTROLE TODA SU ACTIVIDAD
programada para ahorrar un valioso tiempo y coste.

Elabore Ofertas o Pedidos ganadores al Cliente incluyendo los Gltimos precios actua- ( )* +

lizados, conociendo el historial del cliente, aplicando descuentos precisos y contro- ) %

lando el margen y el riesgo de cada operacion. Conozca sus costes antes de entre- T

gar la Oferta o Pedido solicitando precios de materiales a Proveedores o simulando [-¥**

una Orden de Fabricacion. Una vez aprobado el Pedido, genere automaticamente la )0 Kokk
Orden de Fabricacion.
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Ofrezca en desplazamiento o en la oficina, un alto nivel de servicio a sus clientes, ya Control de las OT's, Imputacién manual 6 Importacion y
que rapidamente puede: informarle sobre precios, plazos y condiciones sobre cual- Validacion de Fichero de OT's de otro software ..
A Mtto. de Ordenes de Fabricacién- w1Dfot000001 - == >
uier producto que solicite, imprimirle o enviarle por email una oferta o pedido, o in- oo et —
querp e =o prim e por emar i o . LL2iE s« alve De e
formarle de la situacion de sus pedidos segun su situacion servidos, en reparto, en e Hhae Coirusis Fawael Pl Gt
almacén o pendientes de entrega de fabrica o del proveedor.
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Lance y monitorice Ordenes de Trabajo (OT's) para gestionar la fabricacion orientada 0t L
a pedidos de clientes. Controle las compras y los movimientos de materiales y com- il O e i B bt i b e 1
ponentes necesarios para cubrir las necesidades de Producto de la OT. Controle el S i
avance de las OT’s: registrando los tiempos de los vales de trabajo o incorporando la P 003 e S R e S
toma de tiempos de cualquier otro sistema Radio, Batch o Fichero.
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Permite definir de forma precisa la Estructura o Escandallo de materiales y compo- L — R s =
nentes, y las rutas de operaciones de trabajo necesarias para la fabricacién de un ] e s
Producto. Simule Ordenes de Trabajo de Productos para ajustar tiempos y consumos e mw
de méaquinas, lotes econdmicos de cada Operacion. Reutilice las librerias de Estruc- N e
T z - P Fiheo aInpotar
turas y Rutas para definir nuevos Productos de forma réapida y facil. —
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: . . - i Ficha del Articulo con mlltiples Tarifas de Venta y Com-
A partir de Tarifas de Precios y Descuentos Base, cree automéaticamente multiples p venta y
: ) o : ) ) pleto Control de Componentes, Stocks y Movimientos.
Tarifas de Precios y Descuentos Adicionales y asignelas flexiblemente a Clientes, ey e =

nciones Informes Personalizados
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Proveedores y Marcas o Productos para cubrir todas las casuisticas comerciales.
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Compre unicamente lo necesario mediante un calculo de necesidades de compra PO TERVTST £ £ T ONCARTE korans om0 mvs  imam 0w om
méas preciso. Logre mejores precios centralizando las necesidades de compra de OPORE79% 1~ IELTRE O O COMEX Ch 1 T T i1
. L : - ; T e o — T — v ion]
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ga reducir la inversién en stock, aumentar la rotacion y optimizar el stock de las dife-
rentes delegaciones cubriendo las necesidades de unas delegaciones con el stock
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sobrante de otras delegaciones. Consiga optimizar el aprovisionamiento y aumentar ooy e | o o .f;",l‘,i e _——

el nivel de servicio centralizando la recepcion de compras en un almacén central y
optimizando los movimientos entre delegaciones.
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Software para empresas Fabricantes

!
Compare y negocie a la baja los precios cotizados por Proveedores. A partir de Orde-
nes Fabricaciéon y Calculo Necesidades, genere Propuestas para solicitar precios a
proveedores, compare precios, seleccione proveedores y genere Pedidos de Compra.
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Gestione los procesos de venta, fabricacion, compra y logisticos acorde al tipo de
Material. A partir de la operativa diaria defina automaticamente los Articulos por su
Naturaleza (compra/venta, fabricacion. perecedero, gastos, servicios, contenido, con-
tenedor, matricula, kit, montaje, accesorio, unidad obra, herramienta) y por su situa-
cion (alta rotacion, regular, estacional, puntuales, obsoleto, novedad, etc.).
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Consiga trabajar de forma mas coordinada e informar mejor al cliente al consultar la
trazabilidad de vinculacion entre documentos de ventas, compras y delegaciones.
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Agilice la operativa diaria en recepcion de compras, movimientos de almacén e inven-
tario, preparacion de ventas y expediciones de ventas mediante terminales radio cap-
turando datos mediante un lector de cddigo barras y accediendo en tiempo real a la
base de datos para acelerar procesos repetitivos y masivos.
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Revise la efectividad en Compras y el rendimiento en Fabricacion, analice la evolucion
de los precios, margenes y plazos de entrega respecto a las previsiones bajo cual-
quier perspectiva de su negocio: Proveedor, Marca, Grupo o Material. Conozca el
beneficio y la efectividad en Ventas, analice la evolucion de los precios, margenes,
plazos de entrega y ABC'’s de rentabilidades respecto a las previsiones bajo cualquier
perspectiva de su negocio: Zona, Representante, Cliente, Marca, Grupo o Material.

Médulo Produccién: Estructuras, Maquinas, Rutas, Librerias de Operaciones, Simu-
laciones y Gestion OT's, Control Stock e Imputaciones Empleados. 387,95 (5<&
Moédulo Compras: Célculo Necesidades, Propuestas y Solicitudes de Precios, Pedi-
dos, Albaranes, Devoluciones y Recélculo Plazo de Entrega &"5 (5<&
Maodulo Ventas: Ofertas, Pedidos, Albaranes, Tickets, Facturas, Facturacion Electr6-
nica, Devoluciones y Reparaciones 95%5 9 5%
Médulo Almacén: Articulos, Tarifas y Condiciones de Compra y Venta, Movimientos,
Inventarios y Regularizaciones (5<&5 4 >5%7? 5 9 4(5
Médulo Ficheros: Maestros, Configuracion Empresas, Parametros, Formularios,
Analisis Dinamicos y Utilidades 537 && % 8<
Médulo Administracién: Cobros, Pagos, IVA 'y Contabilidad &%&45 9 37 =
Médulo Estadisticas: Compras y Ventas 5495 %& 4 73&(7?
Maodulo Incentivos y Comisiones a Comerciales 537 @& %&45 9 "&4:%7 74
Maodulo Expediciones de Material >5%7& 5545 :& 5 (%574
Médulo Automatizacion envios por Fax y Email A& 5 %75("&@75&

Médulo Gestion de Rappels en Compras y Ventas 345678747 D "&4:%T T4
Maodulo Identificacién de Comprador por Tarjeta Cliente &% &45 ;975 45 &("
Moédulo Promociones para Compradores 375475 9 475%5
Médulo Control Almacén por Codigo Barras via Radio (5 75 54% 8<& 7 7&
Moédulo Multi-Almacén (Organizacion zonal, Multi-Ubicacion)  &%7(759 5" 7&
Médulo Gestion Materiales en Depdsito &%&45 8755 57& &5 5"8&7%&
Moédulo Delegaciones &&= 4 %77 5 9 545> 7&5
Modulo DRP &'%7(754& 59 & 5%5 9 545> 7&5
Médulo Cuadro Mandos: Andlisis Ventas, Compras y Financieros  %&(5 57 7&5
Médulo Cuadro Mandos: Indicadores y Alertas Semaféricas 9'5 75 4 %77
Mo6dulo CRM Seguimiento Comercial 9575 4 %77 &5 74
Modulo Contabilidad Analitica &&= &@& 5 >55 9 &%5
Médulo Gestion Anticipos 3 747%% % 5> 95% 5 475%5
Maodulo Intrastat "55%5 547 7& 5 &5 7&5
Maodulo Digitalizacion y Archivo de Impresos >7475545 5& 5 &9(5%&
Maodulo Captura y Archivo de Firma Digital 3 747%5 37( 5 &9(5%&

Para solicitar una Demo Gratuita contactenos:
Sardenya 171, 08013 Barcelona 902 361 834
www.telematel.com

932 316 603

comercial@telematel.com

Gestion completa de Pedidos de Venta, vinculados con
Pedidos a Proveedor o a otras Delegaciones. Supply
Chain Management (SCM)
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Potentes herramientas para el seguimiento de Compras
y Ventas: Consultas, Listados, Andlisis e Indicadores
Semaforicos y Hojas dinamicas EXCEL.

Listado de Rotacion de Articulos
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ABC Rentabilidad por Marca

Ordenado Por Variacion Relativa Rentabilidad
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PRESTACIONES CLAVE

Importe y Exporte datos e informacion clave de su
negocio en formato FIEDBC , Excel 6 ASCII.

Utilice més de 1.600 Informes que reflejan las mejo-
res practicas empresariales del sector o disefie sus
propios Informes e Indicadores con Crystal Reports.

Personalice a su conveniencia el Menu y las Venta-
nas de la aplicacion creando, ocultando 6 modifican-
do campos de Filtros, Rejillas y Vistas.

Programe, imprima 6 envie cualquier listado ¢ docu-
mento a formato digital PDF por email 6 fax.

Firme y Digitalice impresos y Archivelos junto a un
Registro de Documento de Compra, Venta y Obras.

Defina como extraer datos a través de Andlisis Din&-
micos para luego explotarlos mediante Tablas Excel.

Configure alertas para cada usuario mediante Indica-
dores, Autorizaciones 6 Tareas Programadas.

Habilite, limite o solicite autorizacion los Permisos del
Usuario sobre cualquier accion de la aplicacion.

Automatice al méximo los procesos implantando
sistemas como: terminales lectores de codigos de
barras, robots de almacenaje, control presencia, etc.

Disfrute de un Restyling completo del look&feel ade-
cuado a Windows7, incorporando: Barra Accesos
Directos, Navegacion y Visor Mensajes Emergentes.

Trabaje con los sistemas operativos mas comunes:
Windows 7, Vista, XP y 7 para PC’'s y 2008R2 Server
y 2003 Server para Servidores.

Cumpla las normas: Nuevo IVA; XML eFactura 3.1,
Nueva NIC/NIIF; RAEE; 303 y 340 sobre el IVA; 347
sobre el DAO; 19, 32 y 58 de Cobros; 34 y 68 de
Pagos; LOPD y FIEDBC.
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